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CPM-системы помогают повысить рыночную и финансовую прозрачность компании,
помогают управлять ее прибыльностью, чтобы достигать поставленных целей. Показаны
выгоды от внедрения CPM-систем и ключевые проблемы, которые требуется решить с
целью улучшить взаимодействие с клиентами в целях повышения качества финансового
менеджмента компаний.
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